Vertriebsingenieur AuBendienst (mwd)
Deutschland Ost -
Homeoffice Raum Leipzig

lhre Aufgaben

_ Ubernahme der vorhandenen Kundenbeziehungen

_ Budgetverantwortung des gesamten Verkaufsgebietes

_ Loésungsorientierte Beratung der gesamten Produktpallette

_ Selbstandiges Erarbeiten von Konzepten zur Neukunden Akquise

_ Systematische und strukturierte Kundenbetreuung mit CRM / SAP

lhre Qualifikation

_ Mehrjahrige Erfahrung im Vertrieb von technisch anspruchsvollen und
erklarungsbedurftigen Produkten

_ Erfahrung im Bereich der Fabrik-, Prozessautomation und Antriebstechnik

_ Technisches Verstandnis fir Automatisierungslésungen

_ Ausgepragte Kommunikationsfahigkeit zum Aufbau fester Kundenbeziehungen

_ Reisebereitschaft

Haben wir lhr Interesse geweckt?
Fur weitere Fragen und fur lhre elektronische Bewerbung richten

Sie sich bitte direkt an bewerbungen@tr-electronic.de.

TR-Electronic GmbH
Eglishalde 6
D-78647 Trossingen

Tel. +49 7425 228-0
Fax +49 7425 228-33

info@tr-electronic.de
www.tr-electronic.de

Das Unternehmen

Mit rund 400 Mitarbeitern zahlt die
TR-Gruppe zu den Top-Unternehmen

der Branche. Das Erfolgsrezept: Jede
Menge Innovation und Flexibilitat in allem
was wir tun. Mit unseren Encodern und
dezentralen Antriebssystemen liefern wir
zukunftstrachtige Produkte fir die Auto-
matisierung von Maschinen und Anlagen.
Wir bieten eine Vielzahl eng aufeinander
abgestimmter Baureihen, erganzt durch
kundenspezifisch entwickelte Produkte.

Unser Angebot

Wir bieten Ihnen eine anspruchsvolle
Tatigkeit in einem innovativen
Unternehmen. Wenn Sie Verantwortung
Ubernehmen wollen und Ihre technische
Kompetenz in Kundennutzen umsetzen
maochten sowie kurze Entscheidungswege
in einem mittelstandischen Unternehmen
schatzen, dann sind Sie bei uns an der
richtigen Adresse.



